
人の購買プロセス

認知

興味・関心

比較・検討

購入



顧客の流れ

無料オファー

フロントエンド

バックエンド2

1000人

バックエンド

100人

30人

10人



マーケティング
ファネル

認知

興味・関心

比較・検討

行動

集客

価値提供
教育

販売



パーチェスファネル

認知

興味・関心

比較・検討

行動



インフルエンス
ファネル

継続

紹介

発信



ダブルファネル
継続

紹介

発信

認知

興味・関心

比較・検討

行動


